
 

Prosimy o umieszczenie w dokumentach następującej klauzuli: „Wyrażam zgodę na przetwarzanie danych osobowych zawartych w moje j 
ofercie pracy dla potrzeb procesów rekrutacyjnych w Deutsche Bank Polska S.A.” (zgodnie w Ustawą z dnia 29.08.97 r. o Ochronie 
Danych Osobowych, tekst jednolity Dz. U. 2014 r. poz. 1182). 

Doradcy ds. Sprzedaży Produktów Finansowych 

Dla Przedsiębiorstw w: 
Warszawie, Wrocławiu, Krakowie, Gliwicach, Katowicach, Rzeszowie, Łodzi, Gdańsku,  

Gdyni, Szczecinie, Poznaniu, Białymstoku, Bielsko-Białej, Toruniu, Lublinie, Częstochowie,  

Radomiu, Gorzowie Wielkopolskim, Opolu oraz Nowym Sączu. 

   Nr ref.: DB/AGSME/nazwa miasta 
 
Zakres obowiązków: 

 aktywne poszukiwanie i pozyskiwanie Klientów z segmentu średnich firm, 

 przygotowywanie dokumentacji związanej z wnioskowanymi przez Klienta produktami, 

 utrzymywanie długotrwałych relacji z Klientami. 

 
Idealny Kandydat: 

 prowadzi działalność gospodarczą lub jest gotowy ją otworzyć, 

 jest absolwentem studiów wyższych/licencyjnych lub studentem ostatnich lat, osobą rozpoczynającą budowanie ścieżki 
kariery, 

 wiąże swoją przyszłość z branżą finansową, 

 posiada ogólną wiedzę na temat produktów bankowych, 

 posiada doświadczenie w sprzedaży lub obsłudze Klienta, 

 cechuje się łatwością nawiązywania relacji i komunikatywnością, 

 angażuje się w wykonywanie powierzonych zadań, 

 jest osobą ambitną i skutecznie dążącą do celu, 

 jest dyspozycyjny i posiada umiejętność organizacji czasu pracy. 

 
Oferujemy: 

 możliwość rozpoczęcia pracy, zdobycia doświadczenia oraz rozwoju w bankowości korporacyjnej renomowanego 
Banku,  

 ciekawą pracę w profesjonalnym zespole,  

 atrakcyjne wynagrodzenie adekwatne do poziomu realizacji zadań. 
 

CV i list motywacyjny wraz z numerem referencyjnym prosimy nadesłać na adres mailowy: 

kontakt.firmowy@db.com 

Uprzejmie informujemy, że skontaktujemy się tylko z wybranymi Kandydatami, a nadesłanych dokumentów nie zwracamy. 


